Практичне заняття 1
   Мета заняття: поглиблення знань по основним поняттям теми, розв'язання ситуацій щодо визначення фінансових результатів від продаж за різними каналами реалізації продукції.

Завдання 1. Визначити план продажу та прогнозну виручку від продажу картоплі на плановий рік по торговельному підприємству, яке здійснює свою діяльність в райцентрі.
 Середньодушове споживання картоплі за кілька років -130 кг. Чисельність населення, яке обслуговується торговельним підприємством - 7200 осіб. У плановому році чисельність населення зменшилася на 0,5 %.
   За рахунок присадибного господарства населення задовольняє свої потреби в картоплі на 40 % від загальної. Середньорічна закупівля картоплі на ринку становить до 600т. Роздрібна ціна 1 т картоплі, що реалізується на торговельному підприємстві - 3500 грн.
  	Розв’язання: 
1. Визначаємо планову чисельність населення
Зменшення на 0,5%:
7200×(1−0,005) = 7200×0,995 = 7164 осіб
2. Визначаємо загальну потребу в картоплі
Середньодушове споживання – 130 кг.
7164×130 = 931320 кг = 931,32 т 
3. Враховуємо самозабезпечення населення
40% забезпечується присадибними господарствами.
931,32×0,4 = 372,528 т
Отже, через торговельне підприємство купується:
931,32−372,528 = 558,792 т 
(що не перевищує місткість ринку — 600 т)
4. План продажу
План реалізації = 558,8 т
5. Прогнозна виручка
Ціна 1 т = 3500 грн
558,8×3500 = 1955800 грн

Відповідь:
План продажу картоплі – 558,8 т
Прогнозна виручка – 1 955 800 грн

 
   Завдання 2. Підприємство “Злагода”, що займається сільськогосподарським виробництвом, має партію продукції, яку хоче реалізувати через товарну біржу:
- зерно пшениці – 10 т за ціною 4200 грн./т;
- зерно соняшника – 20 т за ціною 9400 грн./т;
- зерно жита – 50 т за ціною – 3800 грн./т. Продукція знаходиться на складі біржі.
ЗАТ “Млин-Хліб” подало заявку на товарну біржу про придбання партії товарів:
- зерно пшениці – 10 т за ціною 4000 грн./т;
- зерно соняшника – 20 т за ціною 9200 грн./т;
- зерно жита – 50 т за ціною – 3850 грн./т. з негайною поставкою.
Котирувальною комісією на день подання заявки про продаж – купівлю продукції встановлено наступні види цін:
- зерно пшениці – 4150 грн./т;
- зерно соняшника – 9300 грн./т;
- зерно жита – 3 800 грн./т.
Визначити види цін на пропоновану продукцію, вид біржової угоди та спрогнозувати ціну біржової угоди.
 Примітка: оплата брокерських послуг – 4% від суми укладеної угоди.
      Розв’язання:  
(Продукція знаходиться на складі біржі → реальний товар → спотова угода)
1. Аналіз попиту і пропозиції
	Товар
	Продавець
	Покупець
	Котирування

	Пшениця
	4200
	4000
	4150

	Соняшник
	9400
	9200
	9300

	Жито
	3800
	3850
	3800


Згідно методичних рекомендацій, біржова ціна формується в процесі торгів на основі котирування.
Прогнозована ціна угоди:
· Пшениця - 4150 грн/т
· Соняшник - 9300 грн/т
· Жито - 3800 грн/т
2. Розрахунок суми угоди
Пшениця
10×4150 = 41500грн
Соняшник
20×9300 = 186000грн 
Жито
50×3800 = 190000грн 
Загальна сума угоди:
41500+186000+190000 = 417500грн
3. Брокерські (4%)
417500×0,04 = 16700грн
Відповідь:
· Вид ціни: ціна на реальний товар
· Вид угоди: спотова
· Прогнозна ціна біржової угоди: 417 500 грн
· Брокерська винагорода: 16 700 грн

   
Завдання 3. Підприємство “Засулля” має намір реалізувати через товарну біржу партію цукру – 50 т за ціною 8000 грн./т (продукція знаходиться на складі продавця). Покупець хоче придбати дану партію, але за ціною – 7600 грн./т. Офіційне біржове котирування протягом дня визначило ціну на цукор 7800 грн./т. Визначити ціну біржової угоди та  вид біржової угоди.
      Примітка: оплата брокерських послуг – 5% від суми укладеної угоди, витрати на доставку 1 т цукру на біржі – 155 грн.
     Розв’язання:  
Продукція знаходиться на складі продавця → поставка після укладення → форвардна угода
1. Аналіз цін
· Продавець – 8000 грн
· Покупець – 7600 грн
· Біржове котирування – 7800 грн
Згідно методичних рекомендацій, біржова ціна формується в межах попиту-пропозиції та орієнтується на котирування.
Прогнозна ціна угоди = 7800 грн/т
2. Розрахунок вартості партії
50×7800 = 390000грн

3. Брокерські (5%)
390000×0,05 = 19500грн 
4. Витрати на доставку
50×155 = 7750грн
5. Загальна сума витрат покупця
390000+19500+7750 = 417250грн 
Відповідь: 
· Вид угоди: форвардна
· Ціна біржової угоди: 7800 грн/т
· Загальна сума контракту: 390 000 грн
· Брокерські: 19 500 грн
· Витрати на доставку: 7 750 грн
· Загальні витрати покупця: 417 250 грн
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Методичні рекомендації:
Біржова угода – це письмово оформлений документ на реальний товар зі встановленими строками поставки. Угода вважається біржовою, якщо вона укладена між членами біржі на товар, допущений до обігу на даній біржі, відповідно до строку і порядку, визначених Статутом і Правилами біржової торгівлі.
Величина біржової ціни товару визначається в процесі торгів, біржова ціна включає такі специфічні елементи як комісійна винагорода брокерів (2-10% від укладеної угоди) , відрахування на користь біржі і державне мито.
Загальна структура біржової ціни  має наступний вигляд:
Цб=Св+Вп+Пв+ПДВв+Кб+Вб+Дн;
де: Св – собівартість виготовлення;
Вп – витрати на просування товару;
Пв – прибуток товаровиробника;
Кб – комісійні брокера;
Нб – норматив відрахування біржі, (%);
Дн – норматив державного мита, (%).
Базою для нарахування податку на додану вартість на біржовий товар є собівартість виробництва, витрати на просування товару та прибуток товаровиробника.
Відрахування біржі та сума державного мита визначається у відсотках від біржової ціни.
Комісійна винагорода брокера визначається як різниця між біржовою ціною та вище переліченими елементами, або також у відсотках від вартості біржового товару.
Залежно від типів угод, які укладаються на товарній біржі, розрізняють два види біржових цін: ціни на реальні товари і ціни на ф’ючерсні або строкові угоди.
Ціни на реальні товари:
- ціна за спотовим контрактом – ціна на наявний стандартний товар, який протягом тижня після укладання угоди поставляється до сертифікованого біржового складу за рахунок продавця. Оплата за цим контрактом повинна бути проведена протягом двох днів після укладання угоди;
- ціна за форвардним контрактом  являє собою ціну на поставку товару в майбутньому (через місяць, три, шість, дев’ять місяців). Оплата товару має бути проведена впродовж двох днів після укладення угод;
- ціна за ф’ючерсною угодою являє собою ціну за стандартним контрактом, в якому передбачається поставка  в майбутньому визначених обсягів певного виду товару певної якісної характеристики. За ф’ючерсними угодами реалізується не реальний товар, а  лише договір на його можливу поставку в майбутньому періоді. Укладання таких угод здійснюється не з метою купівлі-продажу реального товару,  а для страхування від можливих несприятливих змін ціни.

